TABLA DE VALIDACION SOMOS TRIBU

ITEM

SUPUESTO #1

SUPUESTO #2

SUPUESTO #3

HIPOTESIS

LOS CLIENTES NOS
ABRIRAN LAS
PUERTAS
(DESEABILIDAD*)

LOS CLIENTES
PAGARAN EL
VALOR DE ESTE
TALLER

(VIABILDAD*)

LOGRAMOS
RESULTADOS
POSITIVOS EN
NIN@S DE
SENAME

(FACTIBILIDAD*)

OBIJETIVO

QUIERO TESTEAR
SI Ml TALLER ES
DESEABLE  PARA
MIS CLIENTES,
QUIENES SON MIS
POTENCIALES
CLIENTES Y
CUALES SON SUS
PRINCIPALES
PREOCUPACIONES
Y DOLORES

QUIERO TESTEAR
SI LOS CLIENTES
PAGARIAN  POR
ESTE TALLER, CON
QUE FUENTES DE
FINANCIAMIENTO
Y CON QUE
IMPACTO

QUEREMOS
TESTEAR SI
NUESTRAS
METODOLOGIAS
IMPACTAN
POSITIVAMENTE
A NIN@S DE
EXTREMA
VULNERABILIDAD

TIPO
EXPERIMENTO

ENVIO DIGITAL +
ENTREVISTA
PERSONAL
CLIENTE

CON

RELACION
PERSONAL Y
TELEFONICA CON
CLIENTE

TALLER
EXPERIENCIAL IN
SITU CON VIDEO

DESCRIPCION
EXPERIMENTO

ENVIO DEL PPT Y
LLAMADA
TELEFONICA CON
CUESTIONARIO

ENVIO DEL PPT Y
LLAMADA
TELEFONICA CON
CUESTIONARIO

REALIZAREMOS

MEDIA JORNADA
EN LA ESCUELA
629 FRONTERIZA




DE SAN GABRIEL
QUE ACOGE A

NINOS DEL
SENAME  PARA
MEDIR NUESTROS
RESULTADOS
CRITERIO DE | 5 CLIENTES|70% DE LOS|70% DE LOS
EXITO AFIRMAN QUE Si | CLIENTES QUE YA | NINOS
LO REALIZARIAN | AFIRMARON PARTICIPANTES
EN SU | DESEARLO EN LA | EVIDENCIE 0
INSTITUCION ETAPA PREVIA | DECLARE
ESTAN DE | MEJORIA EN SU
ACUERDO CON EL | ESTADO DE
VALOR DEL | ANIMO Y
TALLER. ENTUSIASMO
COSTO $250.000 $250.000 $600.000
DESARROLLO
TIEMPO DE | 3 SEMANAS 3 SEMANAS 2 SEMANAS
DESAROLLO
(EN PARALELO AL
SUPUESTO #1)
APRENDIZAJE NIVEL DE | IDENTIFICAR IDENTIFICAR
DESEABILIAD DE | PORQUE TIPO DE | METODOLOGIAS Y
NUESTRO TALLER | TALLER S | ACTIVIDADESS
PAGARIA MAS  EFECTIVAS
NUESTRO CLIENTE | PARA NINOS

VULNERABLES DE
6 A 12 HRS




PROXIMOS
PASOS

DISENAR PPT Y
ENVIARLO A 20
CLIENTES

AGENDAR
REUNIONES Y/O
LLAMADAS Y
TABULAR
RESPUESTAS

GESTIONAR LA
RELAIZACION DEL
TALLER EN LA
ESCUELA 629




