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CADENA DE

valLog
Tus partners y/'o
Shareholders

-P rogramadores.
-Contadores.

-D esarrolladores de
Marketing.

ACTIVIDADES 5{&
CLAVES LT
Para lograr tu propoésito
-Estudio de mercado.
-Lanzar un prototipo
(Desarrollar la

aplicacion modelo

para evaluar su
funcionamiento).
-Campana mediatica

para dar a conocer el
servicio.

ESTRUCTURA DE COSTOS

RECURSAS CLAVES [
Imprescindibles para %7

e

lograr tu proposito i

-Intelectuales.
-H umanos.

-(Contrato de hosting y dominio)
-Mantenimientode la aplicacién (programadores).
-(Contrato de asesores financieros).
\—(Contrato con desarrolladores de marketing).

PRAOBLEMA TDENTIFICADS H

Describles en una frase

Limite productivo de los pequeios
emprendedores.

>

PROPOSITO

Brindar difusion y asesoria
financieraa pequenos
emprendedores que no tienen la
posibilidad de acceder a este
recurso, atrayendo y
gmoviendo su trab,

El motiva

de tu modelo A corto,
de negocio da medians o
impacto largo plazo

TV PROPVESTA DE VYALOR T

Los productos ywo servicios gue
ascalan la salucian

El principal servicio que ofrecemos es
crearuna app que permita a todos
aquellos emprendedores potenciar su
negocio a través del marketing y
asesoria contable a un minimo costo.

METRICAS DE TMPACTS
ambientales y/o sociales esperadas

En el sector de pequefios emprendedores
y/o pequenas y medianas empresas.

RELACTONES '
Con los clientes v .
la comunidad de impacto

Nuestra relacion
con el cliente (es
decir con los
emprendedores)
sera relaciéon
automatizada.

A
.;\_\__I_ /

A traves de las
redes socialesy/ o
canales de
comunicacion para
emprendedores.

FUENTES DE TNGRESOS

SEGMENTOS

A guienes les resuelves
el problema.

A guienes le vendes tu
prapuesta de valar

Va dirigido a
clientes que
busquen
potenciary
mejorar sus
ganancias a
minimo costo.

-Serviciode asesoria personalizada.
-Difusién y publicidad delos servicios de los

emprendedores.

- Localizacién de posibilidades de desarrollo en
emprendedores a través de la Inteligencia Artificial

~




